
Sales & Marketing
Marketing Manager (w/m) 90-100%

A I R  P E R F E C T L Y  E N G I N E E R E D

Wir entwickeln, produzieren und vertreiben weltweit massgeschneiderte, leistungsstarke Miniatur-Gebläse für anspruchsvolle 

Luftdruck-, Vakuum- und Strömungsanwendungen.

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir einen Marketing Manager (w/m) 90-100%. 
Nutze deine Chance, bewirb dich.

Auf dich wartet eine abwechslungsreiche Tätigkeit in einem dynamischen und familiären Umfeld. Du verantwortest das  

Marketing mit Fokus auf Leadgenerierung, Marktaktivierung und Vertriebsunterstützung und setzt Massnahmen eigenständig 

um. Ob Kampagne, Event oder Partnerinitiative - du stellst sicher, dass alle Aktivitäten messbare Resultate liefern.

•	 Betreuung und Weiterentwicklung der Website

•	 Erstellen und Durchführen von Kampagnen zur Lead- 
	 generierung 

•	 Organisation von internationalen Messen und Events

•	 Erstellung und Pflege von Marketingunterlagen

•	 Betreuung und Weiterentwicklung des CRM-Tools

•	 Umsetzung und Weiterentwicklung der Social Media  
	 Strategie und Content-Erstellung

•	 Begleitung von Account-basierten Marketingmassnahmen

•	 Monitoring relevanter KPIs

•	 Pflege und Weiterentwicklung CI & CD

•	 Marketing Unterstützung für Tochtergesellschaften und  
	 Distributoren

Für Fragen steht dir Herr Nicolás de Echaniz, Telefonnummer 

052 355 17 42, zur Verfügung. Deine Bewerbungsunterlagen 

richtest du per E-Mail an jobs@micronel.com.

Micronel AG 	 T +41 52 355 16 16
Zürcherstrasse 51	 info@micronel.com
CH - 8317 Tagelswangen	 www.micronel.com

Deine Aufgaben Dein Profil

•	 Weiterbildung im Marketing (HF/HFP oder vergleichbar)

•	 Mehrjährige Erfahrung im B2B-Marketing mit technisch  
	 anspruchsvollen Produkten erforderlich

•	 Erfahrung mit Performance-Marketing und Leadprozessen

•	 Sicherer Umgang mit CRM- und Marketing-Tools

•	 Gute Kenntnisse in der Adobe Creative Cloud (Photoshop,  
	 Illustrator, InDesign) von Vorteil

•	 Erfahrung in der Pflege von Websites mit CMS (idealer- 
	 weise WordPress); HTML/CSS von Vorteil

•	 Verständnis für Vertriebsprozesse und Pipeline-Logiken

•	 Organisationstalent mit starker Kommunikations- und  
	 Präsentationsfähigkeit

•	 Grosse Kreativität und Innovationskraft

•	 Stilsicheres Deutsch und Englisch in Wort und Schrift


